Sono uno strumento prezioso per tutti quel super-ricchi che mirano a preservare la
loro ricchezza nel tempo e non solo a ottenere performance stellari nel breve periodo

LUCAPAGNI

Milano

Ii addetti ai lavorinon hanno dubbi,
MNonostante i rallentamento del
mercato negli ulimi dve anni, gli
hedge fund rimangone un investimenta es-
senziale dainserive nei portafogli gestiti dai
rivate banker. Per ditla con un responsa-
ite di una primaria banca d’affar: 1 fon-
di alterpativi riman-
gong une strumento
prezioso per chi mira

tale di risclio & in strumenti alternativi; an-
ticipando inoltre wn faturo aumento dej tas-
si obbligazionari, hanng diminuito 'espo-
gizione dei propri investimenti in veddifo
fisson. E sebbene «alivello mondiale sono
aumentate le risorse destivate al privale
equity» a scapito degli investimenti in hed-
gefund, par gli esperti la parolad’ ordine ri-
mane diversificazione.

«Tulto vero —— conferma Stefano Flan-

a preservare la pro-
pria ricchezza nel
tempo e nonsolo a ol-
tenere  performance
stellari nel breve pe-
viodow. Stiamo ov-
vismente parlando
degli investimenti di
clienti molio facolto-
si: Ja soglia minima
per bussare alle porte
diun private banker &
un portafoglio di al-
meno 500mila euro di liguidita,

Un segmento di investitori, quindi, sen-
g;la pil importante anche per gli hedge

vd. [l mercalo complessivo di chiricorre
al servigi di un private banker sta crescen-
do anche in Lalia. Secondo i dati
forniti dall‘mEb (Associazione &
rtaliana private ba f
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nker)nel 2006la £ 4.
cifra investita dai “supercriechi” & W—

salita a 820 milioni di earo, facen-
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telli, vesponsabile Private Banking di Ban-
¢a Intermobiliare — perché cosa ¢i danno
F[i hedge sa non an modo diverso di specu-
are? Non basta pih andare su un tifolo e
aspetlare se sale, ma occorre mettere in at-
touna serie ditipologie di investi-
mento differenti. In Italia gli hed-
ge fund sono sepratiuito fondi di
tendi. E questo e una garanzia in
pii: se anche uno dei 40 fondi ¢ in

dosegnareun+4,3%rispettoai 786 E' NECESSAN® perdita il cocfficiente di rischio
miliardi di euro del 2005 e ai 710  possedgre  non & molto alto perché sono tute-
Eil-jy.rlqi del 2004, Il? tl::lllg ’.;lg;ma unca ga;oLdgli‘a;xd%n}:dmr:h degli altri

migiie, in creseita (*+2,9%) ri- .L'idea di o che miportaa
spetio alle 692mila famiglie anno- liquido  Soctanere I'uso degli hedge fund
verate nel 2005 & contro le 646mi-  dialmens  nel portafoglic dei nostri clienti &
la dell"anno ancora precedente. mezzo la possibilita di decorrelarmi dal

Una tendenzaconfermataanche  piignp  mercatoedalsuoandamenton. Ri-
dal rapporto annuaie di Capgemini di mane, comunque, un prodotto so-

e Meorill Lynch dedicato agh High
Net Worth Individuals (ovvero al-
le persone che dispongono di un
puirmonio finanziario superiore al
milione di dollart). Mel corso del
2005 chi ha disponibilitd di ingenti somme
h «preso decisioni di investimento pit ag-
gressive, pur mantenendo un'elevata di-
versificazione per massimizzare la prote-

zione di capitali investiv. [n zenere, hanno
incrementaio i propri investimenti in capi-
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fisticato che va spiegato bene al

cliente soprattutto dopo la battuta

d’arresto dei rendimenti degli ul-
I timi due anni, ma che nen va mes-

so da parte. Ne ¢ convinto Pian-
telli: «Si tratta di strumenti che non de-
vono mancare in portafoglio. In che misu-
ra? C"é chi dice che si puo arrivare fino al
50% del tolale. Penso, invece, che per
una buona gestione non $i debba andare ol-
tre il 20-25%», .
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Cregce inltalia
il mercato di
chiricomre ai
servizi di un
private
banker: in
tutto 712mila
famiglie
rispatto alle
622mila
dell'anno
precedente



